
¿Por qué este sistema?

El cálculo de los objetivos de venta puede representar un proceso delicado, laborioso y muy sensible, con
un impacto significativo en la red comercial y el negocio. La automatización del mismo requiere el uso de
aplicaciones abiertas, flexibles y que se adapten a las necesidades de cada laboratorio.

Conocedora de dicha problemática y avalada por una dilatada experiencia en el sector farmacéutico,
Grupo SCA ha desarrollado una herramienta de “Calculo de Objetivos de Venta” que proporciona como
beneficios tangibles:

Características del sistema

 Definición de las estructuras territoriales y
de productos (reales o simuladas)

 Posibilidad de trabajar con diferentes
escenarios, creando tantos planes como se
desee.

 Distribución de objetivos a toda la red de
ventas de una forma ágil y rápida, desde el
valor nacional hasta el brick.

 Posibilidad de establecer períodos de
referencia diferentes para cada producto o
tipo de productos, en función de si son
estacionales, crónicos y/o en lanzamiento,
crecimiento o madurez.

 Cálculo de los objetivos de ventas de la red
comercial aplicando diferentes indicadores
y criterios (de mercado, producto, etc.)

 Posibilidad de ajustar los resultados
manualmente en función del dato obtenido
o del crecimiento esperado.

 Totalmente parametrizable y adaptable a
cualquier compañía.
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¿Qué es Zoom Sales Quota?

Es una solución que permite establecer y calcular los objetivos de venta de la red comercial de una
compañía farmacéutica por territorio, producto y comercial en función de diferentes parámetros y un
objetivo de ventas general.

 Mecanización de los procesos de cálculo de objetivos simplificando las tareas de los responsables de
establecerlos.

 Flexibilidad a la hora de definir los objetivos en base a la definición de parámetros y diferentes
criterios de cálculo y distribución de presupuestos.

 Capacidad para que los diferentes implicados en la definición de los objetivos, por ejemplo los
directores territoriales, trabajen con una herramienta común.

 Proporciona ayuda a la hora de tomar decisiones mediante el establecimiento de diferentes
escenarios para un mismo período de tiempo.

 Mejora la confianza de la red comercial en que el reparto territorial de los objetivos de ventas se
realiza en base a unas reglas claras

 Sistema integrable con otros sistemas de la compañía como el ETMS o el sistema de Business
Intelligence.



Grupo SCA es una firma de servicios profesionales de consultoría cuya especialización, carácter
internacional y capacidades permiten aportar valor al cliente tanto a nivel estratégico, en la planificación
de su negocio, como a nivel funcional para mejorar la gestión de su organización, procesos y tecnología,
y a nivel operativo, ayudando en la ejecución de determinadas tareas, bien por colaboración directa con
los departamentos usuarios o por externalización de las mismas.

Grupo SCA está presente en el sector Farma desde hace más de 14 años desarrollando productos
específicos y prestando servicios informáticos y de consultoría de diferente naturaleza, aunque
desarrollando un mayor nivel de especialización en área comercial.

Ello nos ha permitido conocer el sector y el modelo de negocio de los laboratorios en profundidad y
depurar los factores de éxito en la gestión, diseñando servicios y productos adaptados a las necesidades
reales y que aportan un valor añadido al negocio.

Disponemos de soluciones como Alef y Vantir y ofrecemos servicios personalizados como un Help-Desk
de soporte a la red de ventas, instalaciones, inventario y mantenimiento del stock de equipos de la red,
desarrollos personalizados y consultoría.

Alef es un completo ETMS en entorno web para el sector farmacéutico, con una
potente herramienta de Business Intelligence integrada. Desde el año 2000 se ha
ido consolidando como un producto flexible y robusto, adaptable a las redes de
ventas de cualquier sector.
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